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经历了将近10年的徘徊，我国中药出
口在2004年实现重大突破，按新调整的出
口海关编码统计，中药出口7.25亿美元，同
比2003年的6.16亿美元增长17.6％；中药
进口2.26亿美元，同比2003年的2.08亿美
元增长8.6％，中药进口增速首次慢于中药
出口。进出口总计9.5亿美元，同比2003年
的8.24亿美元增长15.34％。中药出口、进
口和进出口总和都创下了历史最高值。
中药材仍占中药出口的主要部分，但

所占总比例下降。2004年中药材出口3.62
亿美元，占中药出口总值的50％，增长
15.35％。人参仍是中药材出口的最大品
种。2004年人参出口2098吨，同比中药材
下降22.61％；出口总值2856万美元，同比
下降8.5％，平均每吨售价13613美元，同比
2003年平均每吨11512美元，上升18.25％。
冬虫夏草出口4795公斤，总值1574万美
元，平均售价3283美元每公斤，同比2003

年分别增长145.89％、1421.61％和518.8％，
是中药材中增长最快的一个品种。
中药材对各大洲的出口表现不一，亚

洲仍是中药材出口的主要市场，全年出口
203673吨、2.99亿美元，同比分别增长
4.11％和 17.25％，占中药材出口总值的
82.5％。对欧洲出口21158吨、3879万美元，
同比2003年，出口总量下降了13.79％，出
口总值增长了9.66％。对北美洲出口5441
吨、1858万美元，同比分别增长2.7％和
0.39％。对非洲、大洋洲和拉丁美洲出口量
都比较小。2004年中药材出口的前10个国
家与地区分别是：中国香港、日本、韩国、
越南、德国、美国、中国台湾、印度、新加坡
和马来西亚。从出口价格方面看，日本和
美国都是中药材出口的高价地区，2004年
我国对日本出口每吨中药材售价3390美
元，对美国出口每吨中药材平均售价3420

美元；对我国香港地区、台湾地区以及韩

国等地区和国家的中药材出口价格较低，
大都在每吨1100美元左右。对印度中药材
出口价格最低，平均每吨仅为770美元。
中药对各大洲和主要国家及地区出

口均有较大幅度增长。2004年我国中药对
亚洲出口4.91亿美元，同比2003年的4.16
亿 美元 增 长 18％， 占 中药 出 口 值 的
67.73％。对北美洲的出口仍占第二位，全
年出口1.02亿美元，同比增长11.75％，
占中药出口总值的14.02％。对欧洲出口
9845万美元，同比增长20.15％。对拉丁美
洲、非洲、大洋洲的出口分排第四、第五、
第六位，同比分别增长了25.36％、21.13％
和23.3％。中药出口国别与地区已增加到6
大洲共159个，同比增加了13个。
中国香港地区、日本、美国、韩国、德

国、越南、新加坡、印度、马来西亚和中国
台湾省分列中药出口国别与地区的前10

名。其中对中国香港地区出口1.55亿美元，
增长43.22％，一跃超过日本成为我国中药
出口的第一大市场。对日本的出口仍保持
着较好的增长势头，全年出口1.52亿美元，
增长10.65％。对美国、德国、印度、马来西
亚的出口也保持着较好的势头，同比分别
增长 10.51％、22.25％、23.81％和 20.02％。
对韩国、越南、新加坡三个传统市场的出
口增长乏力；对我国台湾地区的出口大幅
下降，降幅为24.66％。除政治原因外，很多
台湾中药生产厂家从香港转口进口是中
药对香港出口快速上升和对台湾出口下
降的最主要原因。
中成药出口增长缓慢。2004年中成药

出口1.39亿美元，同比仅增7.95% 。除对欧
洲外，中成药对其它5大洲的出口均有一
定程度的增长。对亚洲出口1.03亿美元，占
中成药出口总值的74.18％，同比增长
8.46％。对其它各洲出口的绝对值不大，对
北美洲出口1174万美元，同比增长6.8％；
对非洲出口548万美元，同比增长19.63％；
对大洋洲 出口 406万美元 ，同比增 长
7.25％；对拉丁美洲出口347万美元，同比
增长46.02％。中成药对欧洲的出口由于受
欧盟实施传统药注册指令的影响，出口下
降，出口总值1118万美元，同比下降6.8％。
提取物出口增长最快。2004年提取物

出口 2.23亿美元，增长28.87% ，占中药类
商品出口总值的30.76% 。其中，提取物对
亚洲出口增长34.71％，出口总额8866万美
元，占提取物出口总值的39.73％；对欧洲
出口增长40.24％，出口总额达到4847万美
元；对北美洲出口增长16.06％，是对各大
洲出口增速最慢的，出口总额7128万美
元，仍排名第二位。对拉丁美洲、大洋洲和
非洲出口的绝对值不大，但增幅较大，对拉

丁美洲的出口同比增长24.26％，对大洋洲
的出口同比增长40.82％，对非洲的出口同比
增长29.01％。美国、日本、韩国、德国、中国香
港、印度、法国、意大利、西班牙和巴西排名
提取物出口的前10个国家和地区。除对美国
和印度的出口增速低于20％以外，对其它8
个国家和地区出口增速均超过了20％。其
中，对法国和韩国的出口增长均高达50％
以上。
中药出口平均价格上升。这是2004年

中药出口的另一个显著特点。去年全年中
药出口总量263423吨，同比仅增长2.2％，
平均每吨售价2751美元，比2003年的2391
美元上涨15.06％。其中，提取物出口由于
品种的调整与出口品质的提高，出口价格
大幅攀升，出口总量13515吨，同比下降了
3.13％，但平均每吨售价16510美元，同比
2003年的12409美元上涨33.05％；中成药
出口价格也有一定提高，中成药出口
13932吨，平均每吨售价9990美元，同比
2003年的9443美元上涨5.79％；中药材出
口235975吨，平均每吨1535美元，同比
2003年的1365美元上涨12.45％。

2005年中药出口仍将保持增长势头。
世界植物药与传统药市场的需求进一步
增长，欧盟传统药注册指令和美国植物药
生产指南的实施，将进一步推动发达国家
植物药与传统药产业的发展，这将为我国
扩大中药出口提供机遇。在国内，国家高
度重视扩大医药产品出口，商务部将在
2005年认定首批国家医药出口基地，并将
采取一系列措施，推动我国医药保健品的

出口；强制实施GMP生产，使企业的制药
能力大大提高；中药现代化提高了我国中
药产业的整体水平，有利于中药企业参与
国际市场竞争；同时，我国综合国力的不
断增强，对外交流与影响进一步扩大，都
给中药出口带来了很好的发展机遇。预计
2005年中药出口将保持良好的增长势头，
全年增长在10％到15％之间。在中药材、中
成药、提取物三大类产品中，植物提取物
仍将是增长最快的产品，预计全年增长将
在20％左右；中成药由于受注册困难影响
及目前在建立营销渠道方面遇到问题，
2005年将很难出现突破性的增长，预计全
年出口增长在10％左右；中药材的市场需
求增长空间有限，价格受国内市场供求关
系影响，出口预计不会有太大增长，增幅
在5％～10％之间。进口方面，将不会出现前
几年那样的高速增长，国外植物药大规模
进入我国市场，也需要做进一步的准备，
预计2005年中药进口增速在10％～15％之
间。
（本文由中国医药保健品进出口商会提供）

中关村
生物制药产业投资价值论坛召开

本报讯 （记者 魏小刚） 2月28日~3月1日，第九届中关
村项目推介暨投资洽谈会在北京举行，作为本次会议的亮点
之一，中关村生物制药与生物制品产业投资价值论坛获得了
投资人士的关注。
据悉，2004年北京生物制药产业实现销售收入和利润分

别达到19.6亿元和1.2亿元，在全国分别排名第3位和第7位。
中关村生物医药园区作为北京生物技术企业最为集中的地
区，在地方政府的大力支持下，走创新主导的道路，近年在生
物制药、疫苗和诊断试剂的研制、生产方面取得了长足进展。
在疫苗的研究开发领域，北京科兴公司的SARS疫苗项目是
世界第一个进入临床研究的SARS疫苗；北京万泰药业的重
组戊肝疫苗是我国第一种拥有核心自主知识产权的基因工
程疫苗，已于2004年底获准进入Ⅰ期临床试验。在生物制药
领域，北京双鹭药业在独立完成4项国家863课题及其成果产
业化之后，先后将1个国家一类生物制品扶济复和3个国家二
类新药迈格尔、立生素、欣吉尔推向市场，其重组人白介素-
11在2003年上市当年即实现销售收入2100万元。

吉林制药
组建洮南金泉宝山药业公司

本报讯 吉林制药股份有限公司以收购原洮南市康明药
业公司部分资产的方式,投资组建新公司洮南金泉宝山药业
公司，新公司注册资本3000万元，吉林制药占99.99％股权。
吉林制药作为东北医药龙头企业之一，主要生产经营原

料药、医药中间体、中西药制剂等，其主要产品退热冰、参芪
片国内竞争优势明显；另一主导产品原料药阿司匹林90％出
口，近年来公司对阿司匹林生产线进行扩产改造，以提高该
产品的国际市场竞争力及市场份额。同时，公司对制剂产品
的结构进行调整，优先保证盈利能力强的重点品种的生产。
此次公司投资组建洮南金泉宝山药业公司，将进一步完善新
增针剂、胶囊、栓剂、中药丸剂等剂型的生产销售体系，提高
其生产销售能力，增强抵御市场风险能力，同时通过营销网
络整合，拓宽产品销售渠道，有望成为公司新的利润增长点。

（药文）

卫生部
与W HO 合作举办培训班

本报讯（记者 胡文华）经卫生部与世界卫生组织历时一
年多的准备，“卫生部和世界卫生组织抗艾滋病、结核病和疟
疾药物生产资格预审培训班” 于2005年2月28日~3月4日在
上海举办，沈阳红旗制药等抗艾滋病、结核病和疟疾药物生
产厂商共60多人应邀参加了培训。
为了帮助我国医药企业了解和熟悉世界卫生组织

（W HO）艾滋病、结核病和疟疾治疗药物的资格预审申请
程序，争取通过W HO 药物生产资格预审，从而参与联合
国系统以及全球艾滋病、结核病和疟疾基金等国际采
购。

W HO驻华代表贝汉卫博士到培训班表示祝贺并发表讲
话，高度评价中国政府各部门和制药企业对于全球公共卫生
工作做出的贡献。W HO总部药物资格预审官员以及来自芬
兰、法国、瑞士、南非和匈牙利的五位资深药审专家和GMP检
查员全面系统地介绍了W HO 药物资格预审的规定和程序、
审评经验、申报资料的要求和GMP检查有关规定，以及原创
药和仿制药的具体申报要求等。

本报讯 在上周举行的 “诺华
公司2005年新闻发布会”上，诺华中
国区总裁李振福宣布，2004年诺华
公司在中国大陆市场的销售额增长
36.3% ，达到人民币15.6亿元。李振福
说，诺华中国2004年销售增长的驱
动力来自核心业务专利药品的卓越
表现。
北京诺华制药有限公司总裁刘

贞贤介绍，北京诺华制药有限公司
2004年实现销售增长39.1% ，增幅在
诺华制药全球集团名列前茅。
据2005年 2月21日诺华公司对

外宣布的并购计划，诺华通过对两
家世界领先的非专利药公司———德
国赫素制药公司和美国Eon Labs公
司实施的战略收购，进而将其非专
利药业务部门山德士公司打造成为

世界非专利药领域最大的公司。
李振福透露，作为诺华集团2004

年表现最突出的国家之一，诺华中国
2005年将增加对诺华制药的投资，扩
大北京诺华制药的生产规模，积极推
动核心业务———专利药品业务的高
速成长，同时将通过收购兼并，加快
山德士进入中国。诺华中国还将积极
筹备在华设立研发中心，着手建立诺
华集团在中国的人才培训中心，为促
进中国医药健康事业发展做出更大
贡献。
刘贞贤说，北京诺华制药取得了

5年来平均复合增长30% 的良好业
绩。北京诺华制药在中国抗高血压、
移植免疫和抗肿瘤等疾病治疗领域
处于领先地位，力争在未来5年中保
持20% ~30% 的销售增长。 （枝梅）
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公司将通过并购加快进入我国市场
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