
B2 产经2005.9.6 星期二
本版责编 /胡波 版式制作 /李 朋财经 周刊 电话：62213355－2200 E- m ail:hubo＠cnpharm .com

行业分析>>>
新闻速递>>>

形势分析

西成药出口与西药原料药出口相比有很大不同，西
药原料药出口面对的是国外制药企业，且目前大部分是
以食品添加剂或饲料添加剂的身份进入国际市场，受限
制的情况比较少。而西成药出口直接面对的是国外患者，
关乎人的生命健康和安危，任何一个国家对西成药的准
入都有非常严格的限制。
虽然目前我国可生产的西成药有4000多个品种，一

些新型制剂技术如控释、缓释技术等在西成药生产中也
已广泛应用，但与西药原料药在医药保健品行业中出口
比重过半相比，西成药出口始终难有大的突破。从2000年
到2004年的5年中，西成药累计出口金额为11.64亿美元，
而同期西成药累计进口金额为47.83亿美元，累计贸易逆
差高达36.19亿美元，尽管西成药出口增速从2003年起有
了较大提高，但对外贸易逆差仍在逐年扩大（详见图2）。
今年上半年，我国西成药出口虽然增速较快，但与进口相
比，贸易逆差仍未有大的改观。
一、出口增幅低于进口增幅，贸易逆差仍然较大。
据中国医药保健品进出口商会提供的数据，2005年

上半年，我国西成药出口较快增长，出口额达1.77 亿美
元，同比增长27.99％，出口增幅比去年同期提高了2.52个
百分点，但比同期西成药进口增幅低4.26个百分点，西成
药出口金额占同期医药保健品出口总额的2.43％。上半
年，西成药进口金额为7.78亿美元，同比增长了32.25% ，贸
易逆差达6.01亿美元。从贸易方式上看，一般贸易方式出
口占七成，加工贸易方式出口占两成，边境小额贸易和政
府援助占一成。
二、出口集中度高，“三资” 企业与外贸公司比重各

半。
2005年上半年，全国共有644家企业经营西成药出

口，出口金额在100万美元以上的企业有44家，出口排名前
10位的企业中，“三资”企业与外贸公司各占一半。其中，辉
瑞制药有限公司、中化宁波进出口有限公司、上海市医药
保健品进出口公司、北京诺华制药有限公司、天津武田药
品有限公司位居上半年西成药出口金额排名前5位。
三、亚洲仍是最大出口市场，对大洋洲出口高速增

长。
上半年，西成药共出口到143个国家和地区，亚洲、非

洲、大洋洲是主要出口市场，所占比重分别为45.02% 、
20.05% 、13.23% 。西成药出口的五大贸易伙伴分别是澳大利
亚、中国香港、日本、尼日利亚和巴基斯坦，对上述五大区域
的出口占出口总额的比重达38.86% 。其中对澳大利亚出口
增势喜人，出口金额由去年同期的332万美元提高到今年以
来的2218万美元；我国对瑞士、安哥拉的出口也增长较快。
四、欧洲是最大进口市场，从拉丁美洲进口增长较

快。
上半年，我国共从42个国家和地区进口了西成药（从

非洲没有进口记录），欧洲是西成药最大进口市场，所占

比重高达72.63% ，德国、法国、瑞士、美国和日本是西成药
五大进口贸易伙伴，所占比重达52.08% ，占据西成药进口
的半壁江山。全国共有272家企业经营西成药进口，其中
上海殊力基贸易有限公司、上海诺华贸易有限公司、诺和
诺德（中国）制药有限公司、中国医药对外贸易公司、杭州
默沙东制药有限公司位居西成药进口金额排名前5位。
五、出口商品结构不合理，面临诸多问题。
1. 我国的制药工业长期以来走的是一条以仿制为主

的路，97% 的西成药为仿制药，创新少，技术含量低，缺乏
自主知识产权，因而造成西成药出口结构不合理，粉针剂
占绝大部分，而具有较高技术含量的口服剂类药品所占
比重偏低；抗生素类制剂较多，其它品种较少，缺乏品牌
（详见表1）。

2. 西成药在国外注册困难较大，特别是美国、欧盟、日
本等发达国家和地区，注册手续烦琐，费用高昂，当地经销
商不愿代理品牌弱的中国药品；加之对各国医药管理的政
策法规了解不够，这些都让国内医药企业知难而退。

3. 我国目前有医药生产企业4000多家，数量多，规模
小，良莠不齐，综合实力弱，影响了出口竞争力。

发展建议

针对我国西成药对外贸易的现状，建议采取 “两结
合”策略，即“引进来”与“走出去”相结合，创新与仿制相
结合。

1. 要加大引进外资和技术的力度，鼓励和支持国外
大型医药公司到国内投资技术水平高、规模大的项目，特
别是鼓励将国外先进的技术和国内的大专院校、科研院
所和临床医院的研究力量结合起来，共同开发新产品，以

提高我国西成药的技术水平。我国的医疗器械及设备在
合资、引进先进技术后，经过多年的发展，目前已开始向

国外出口大型高科技医疗器械产品。
2. 鼓励有条件、有实力的医药企业“走出去”，到境外

投资办厂，利用国外的先进设备、研发能力和优秀人才，
生产在国际上适销对路的西成药，通过合作提高我国西
成药的研发能力。

3. 鼓励企业加大研发力度。国外制药企业的科研经费
一般都在年销售收入的10％，像瑞士罗氏公司更是达到15％，
而我们企业普遍不到5％。我们要在继续扩大西药原料药出口
的同时，积累资金，加大研制新药的经费，争取在较短的时间
内创出几个有自主知识产权的新药打入国际市场。

4. 在现有经济条件下，“创新与仿制相结合”对我国
医药企业来讲是一种经济实惠的捷径，在不违反知识产
权保护的前提下，可以仿制一些专利刚刚到期的比较新
的药品，在仿制中逐步提高自己的创新能力，逐渐过渡到
自主研发新药。

5. 要积极加强研究，开发适销对路的产品。如埃
及需要治疗糖尿病和肝炎的药品，埃及政府曾强烈要
求中国政府提供帮助。这就是机会，我们可以借助政
府经济外交，积极调整出口商品结构，并在有关国家加
快注册。

据新华社电 据南京海关统计，今
年1至7月，江苏口岸累计进口药品839.2
万美元，比去年同期下降66.3％。
江苏口岸药品进口主要有以下特

点：以一般贸易进口为主，加工贸易进口
为辅，1至7月，江苏口岸以一般贸易方式
进口医药品 603.1万美元，同 比下降
74.6％，占进口总值的71.9％；同期以加工

贸易方式进口药品235.8万美元，增长1.3
倍，占进口总值的28.1％。进口药品主要
来自欧盟和美国，1至7月，江苏口岸自欧
盟和美国分别进口药品360.8万美元和33
7.6万美元，同比分别下降69.8％和65.1％，
合计占进口总值的83.2％。进口主要品种为
抗生素、生物碱及其衍生物和零售药品三

大类，1至7月，江苏口岸分别进口上述药品

174.8万美元、173.1万美元和155万美元，同
比分别下降68.9％、17.4％和87.9％，三大类
医药商品合计占进口总值的59.9％。
据分析，造成江苏药品进口锐减的

主要原因是受国家实施处方药制度的影
响。为保障民众用药安全，国家自去年7
月1日起全面实行处方药制度，规定对抗
生素类、磺胺类、抗结核类、抗真菌类和

喹诺酮等5类约400种处方药抗菌药物，
在全国所有零售药店必须严格凭医生处
方销售,同时配套出台了《实施处方药与
非处方药分类管理2004至2005年工作规
划》，严格规范对零售药店处方药销售的
管理。此举使国内药品零售商看淡销售
前景，纷纷减少处方药品的采购，引发药
品进口大幅下降。

医药企业
2005中国企业500强中占九席

本报讯 由中国企业联合会和中国企业家协会评选
的“2005年中国企业500强”名单日前发布，全国共有9家
医药企业榜上有名。其中，中国医药集团总公司居500强
的第147位，在全国医药企业中继续充当“领头羊”。
其余8家医药企业依次是：天津市医药集团有限公司

和广州医药集团有限公司分别位列199和218位，南京市
医药产业（集团）有限责任公司位居第308名，华北制药集
团有限责任公司列第321名，哈药集团有限公司、太极集
团有限公司、石家庄制药有限公司和新华鲁抗药业集团
有限责任公司分别位列第327、340、391和418名。而历年
来在全国医药工业企业中销售收入居前的上药集团，由
于今年纳入大股东华源集团名下，未能单独参选，无缘
500强排名榜。
在此次评选中，排名最好的医药企业也在140名以

后。业内专家分析认为，与我国医药经济快速上升的地位
相比，中国医药企业的竞争力明显不相匹配。
据悉，中国企业500强的评选从2002年开始，由各地

企业联合会推荐，各企业自主报名参加评选，评选的指标
完全与《财富》500强一致。 （要文）

广东
医药行业建立自律约束机制

据新华社电 为构建药品安全信用体系，最近，广东
省医药行业协会发出了自律倡议，呼吁企业自觉遵守《中
华人民共和国药品管理法》等法律、法规，严格行业自律，
营造良好的医药市场环境，保障人民用药安全有效。8月
26日，近百家医药企业在倡议书上签字。
在倡议书中各医药企业共同呼吁，严格按照GMP

（GSP）组织生产（经营），杜绝制售假劣药品行为，坚决反
对在药品购销中采用不正当手段谋求利益。同时，企业呼
吁药品招标代理机制要遵循准确、真实、保密、公正的原
则，做好投标文件审查、评标、开标以及后续服务等工作，
保证医疗机构药品集中招标采购工作有序推进。此外，倡
议还提出，加快技术创新，提高产业核心竞争力，做大做
强广东省医药产业。倡议要求企业自觉服从政府监管，接
受社会各界的监督和批评，共同抵制和纠正医药行业不
正之风。

泰州
举办医药城高峰论坛

本报讯 日前，做大做强医药产业·打造中国泰州医
药城高峰论坛在全国十大医药出口基地之一的江苏省泰
州市举行。
会上，大批知名专家学者对泰州的医药产业优势、国

际国内医药经济发展趋势暨我国宏观政策环境以及打造
“中国（泰州）医药城”的战略性研究、提升泰州城市竞争
力研究等课题作了深刻阐述，并提出了许多建设性对策。
江苏省政府更提出泰州将从提高医药产业的全球竞争力
出发，努力组建有实力的“国家队”的目标。
近年来，泰州医药产业板块迅速崛起，并始终保持快

速发展态势。目前，泰州已成为全国最大的中成药、麻醉
药、维生素生产基地，有10多个产品夺得全国医药市场销
售单项冠军。 (王蔚佳)

北京
将办中国传统医药国际化高峰论坛

本报讯 由中国日报社、中国中医药协会、中国民族
医药协会等单位联合主办的“首届中国医药国际化高峰
论坛”，将于11月5日至6日在京举办。本界论坛将邀请来
自国内外负责传统医药方面的政府机构官员，有关从事
中医药（包括民族医药）开发、科研、教育等方面的专家、

学者以及国内知名医药生产企业，国内外从事天然药物、
保健食品经营的供应商和采购商等参加。论坛将就“中医
药如何以处方药身份进入欧美主流市场”、“不同国家在
药品管理中的不同政策”等话题进行研讨和经验交流。

（胡文华）

据新华社电 近年来，俄罗斯进口中
国药品大幅增长，数量和金额年均增幅
都在50％以上，目前俄罗斯市场上中国
医药商品的年实际销售额已超过1亿美
元。专家认为，俄罗斯政策门槛相对较
低，且对中医药的信赖度较高，是其成为

我国新兴的药品出口市场的主要原因。
俄罗斯医药工业近几年来发展相对

缓慢，不仅原料药主要依靠进口，成品药也
远远不能满足国内需要，这为国外厂商提供
了进入市场的机遇。但我国很多药品，尤其
是中成药，尚未在国际药典中注册，我国也

尚未加入世界保健品协会。而根据俄罗斯的
有关规定，在国际药典未注册的药品，需在
俄境内进行临床试验。因试验周期长、费用
高，一般中小企业难以承受，这是我国进一
步开拓俄医药市场的主要障碍。
业内人士指出，俄罗斯现有1000多

家药厂，但相当多企业由于不能在规定
期限内完成GMP认证，面临停产或倒闭
的命运。我国有实力的制药企业应抓住
机遇，对俄药品生产企业进行合资、合作
或收购。这样既能降低成本，又可绕过药
品注册环节，进军俄罗斯市场。

西成药对外贸易逆差扩大
———2005年上半年西成药进出口形势分析及发展建议
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